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INDUSTRIELLA UTVECKLINGSCENTRA

Fokusgrupp Produktion/Salj &
Marknad - Hur kan du 6ka vardet pa
dina affarer?

Idag levererar du faktiska produkter till dina kunder,
men vad ar det faktiska vardet for kunden av det du
levererar?

Ar det "bara" produkten eller &r det kompetens, erfarenhet, logistik eller projektledning
som &r det verkliga vérdet fér kunden? Ar du en viktig del av kundens kritiska

framgangsfaktorer utan att fa betalt fér det? Och vilka krav stéller kundens kund?

Att ge kunden insikt om det faktiska vardet man levererar leder ofta till 6kad I6nsamhet
och fler affarer. Genom att tydliggora, systematisera&nbsp;och utveckla de tj@nster som
din verksamhet utfér i samband med produkten, kan din affairsmodell och lénsamhet

forbéttras.

Du &r vdlkommen pa vart seminarie/workshop i samarbete med Swerea IVF som har
gedigen erfarenhet och forskning kring tjanstefiering i tillverkande smé och medelstora

foretag.

Vi ger dig kunskap och verktyg for hur du kan utveckla din affarsmodell for att 6ka

kundvérdet och géra Ionsamma afférer!

Kalenderinformation
Startdatum: 2017-11-02 kl. 09:45
Slutdatum: 2017-11-02 kl. 15:00
Plats: Fasetten

Taggar: Fokusgrupper, Fokusgrupp



